
Los incoterms son un factor muy relevante e imprescindible en el comercio internacional. Todos 

los agentes involucrados en cualquier relación comercial internacional tienen amplios 

conocimientos e información sobre ellos, su gestión y aplicación; y para ello es necesario estar 

atentos a todas las actualizaciones que van sufriendo cada cierto tiempo. 

Clasificación de los Incoterms 

Grupo E 

Entrega → a la salida. La parte vendedora otorga al comprador la mercancía en sus propias 

instalaciones (las del vendedor), lo que significa que, es el término más beneficioso para el 

transporte desde el punto de vista del vendedor que no tendrá que hacer nada, más que 

empaquetar y embalar la mercancía y esperar a que la parte compradora vaya a dárselas. Desde 

este punto, todos los riesgos y gastos derivados del transporte internacional corren por cuenta del 

comprador. 

Términos → EXW. 

Grupo F 

Entrega → indirecta. El vendedor pone los bienes a disposición del conductor. Ese transportista 

contratado lo paga y lo elegirá la parte compradora. Por tanto, el vendedor no se hace cargo del 

pago del medio de transporte principal. 

Términos → FOB, FAS, FCA. 

Grupo C 

Entrega → indirecta. En los términos con la inicial "C", la parte vendedora será la encargada de 

pagar el vehículo de transporte principal que vaya a utilizarse para el transporte. No obstante, cabe 

destacar que si el producto padece algún daño o extravío durante el trayecto ninguna de las partes 

es responsable de ello, tal y como ocurre con el pago de los costes adicionales que pueden tener 

lugar en el momento en que la mercancía está siendo transportada. 

Términos → CIP, CIF, CPT, CFR. 

Grupo D 

Entrega → directa. Aquí el vendedor es el que correrá a cargo de los costes y los riesgos del 

traslado de las mercancías hasta que esté en el destino acordado en el contrato. En el 

momento en que han llegado a este lugar, los peligros y gastos pasarán a ser cargo de la parte 

compradora. 

Términos → DAP, DAT, DDP. 

 



 


